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 Arbeitskreis „SMV-Portal “ 

Staatsinstitut für Schulqualität und Bildungsforschung 

Materialien  

 

Plätzchenverkauf 

  
WANN? 
In der Vorweihnachtszeit (November oder Dezember) 
 

WAS? 
Plätzchenverkauf an einem Schultag in den Pausen, bei Elternsprechtagen oder 
Schulkonzerten. 
Klassensprecher fragen jeweils ihre Klasse, wer bereit ist, Plätzchen zu backen. 
Alternative: Listen werden ausgehängt, in die sich Schüler eintragen können, die bereit dazu 
wären, Plätzchen zu backen. 
 
MATERIALIEN/NÜTZLICHES 

 Plakate 
 Kasse 
 Weihnachtsdekoration 
 kleine Tütchen zum Einfüllen der Plätzchen 

 
TIPP 

 Das Backen der Plätzchen kann auch durch eine separate Aktion der Tutoren mit den 
5.-Klässlern übernommen werden. 

 Verpackt auch Plätzchen als kleines Präsent, dann können faule Schüler ihren Eltern 
Plätzchen zu Weihnachten schenken! :-) 

 Ihr könnt auch Mengenrabattaktionen machen. 
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CHECK-LISTE 
 

   ?  

 1 Woche vor der Aktion  

 Durchsage machen  

 Anzahl der Schüler, die Plätzchen bringen, prüfen  

 Ort des Verkaufstisches festlegen  

 Helfer zum Aufbau des Verkaufsstandes und Verkäufer einteilen  

   

   

   

 Tag des Plätzchenverkaufs   

 Aufbau des Standes  

 Wechselgeld bereitstellen  
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